
B.U.T. TCle

F o r m a t i o n 

i n i t i a l e 

o u

a l t e r n a n c e

3 Parcours | Business développement et 
		    management de la relation client
3 Parcours | Business international : achat et vente
3 Parcours | Marketing digital, e-business et entrepreneuriat
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BAC 
+3

3 Double diplôme franco-allemand  
Gestion d’entreprise et marketing
parcours Business international

Techniques de 
commercialisation



DIPLÔME PROFESSIONNALISANT À L’UNIVERSITÉ

Département Techniques de commercialisation
Plus d’informations sur 

le B.U.T. 

3Contact e 03 68 85 89 50 @ tc@ iutrs.unistra.fr

Objectifs de la formation

Former aux métiers de la vente, du marketing et de la communication, en développant 
un ensemble de compétences permettant de devenir un·e collaborateur·trice commercial·e 
polyvalent·e capable de vendre, acheter, distribuer, communiquer et gérer.

Organisation de la formation â
3 années en 6 semestres 

180 ECTS (30 par semestre)

25-30 h/semaine 

22 à 26 semaines de stage
• Possibilité de stages à l’international et 
de semestre à l’étranger dans des universités 
partenaires (Europe et hors Europe).

Apprentissage
• Possibilités d’apprentissage dès la 2e année 

et 3e année pour tous les parcours 
(alternance entre entreprise et IUT sur l’année)

 Projets tutorés : 600 h
• visites d’entreprise • missions en entreprise

• organisation d’événements

Projet professionnel personnel
Manifestations et concours
• jeux de simulations d’entretien

• concours de négociation

Un cursus professionnalisant en 3 ansæ
→ 3 Compétences de tronc commun :
• Marketing  • Vente • Communication

→ Choix entre 3 parcours à partir de la 2e année
Parcours 1 - BDMRC - Business développement et management de la relation client

Parcours 2 - BI - Business Internationnal : achat et vente 

Parcours 3 - MDEE - Marketing digital, e-business et entrepreneuriat



BACHELOR UNIVERSITAIRE DE TECHNOLOGIE 

Domaines d’activitéÍ
• Agroalimentaire • Grande distribution

• Industrie • Transport 

• Événementiel • Immobilier

• Banque • Assurance

MétiersN
• Commercial·e

• Chargé·e de clientèle au national ou à l’international

• Assistant·e marketing

• Assistant·e web marketing et e-commerce

• Commercial·e export

• Acheteur·euse au national ou à l’international

Les + de la formation

+ Suivi et accompagnement personnalisés

Conditions d’admission

Recrutement sur dossier
Notes de Première et Terminale, lettre de motivation puis entretien et tests.

Comment candidater - Portail Parcoursup : www.parcoursup.fr

Profil des candidat·es
Dynamisme, capacité de convaincre, ouverture d’esprit, esprit d’équipe,

sens de l’organisation, capacité d’investissement, autonomie,
à l’aise avec les chiffres et très bon niveau en langues.

Poursuite d’études et passerelles

• �Masters universitaires en apprentissage ou en formation initiale (Facultés, IAE).

• �Écoles de commerce via les concours Passerelle, Tremplin, etc.

• ��Concours Trajectoire Management et accord post-B.U.T. pour plusieurs masters universitaires 
   avec l’EM Strasbourg et le CNAM Grand Est.

+ Partenariats avec des entreprises

+ Possibilité de double-diplôme (Allemagne ou Québec)



L’IUT Robert Schuman<

L’IUT Robert Schuman de l’Université de Strasbourg propose le B.U.T., l’unique Bachelor 
universitaire de technologie public (frais d’inscription universitaire, avec exonération 
pour les boursier·es et apprenti·es). Ce ¿ diplôme de grade licence permet une insertion 
professionnelle directe ou une poursuite d’études. L’IUT Robert Schuman se situe sur le 
campus universitaire d’Illkirch qui propose toutes les infrastructures pour une vie étudiante 
agréable : {o restaurant universitaire, ¾ logements étudiants, ß bibliothèque, transports 
en commun (G, I), parking et J pistes cyclables.

@Accès à l’IUT
Tram A ou Tram E H 

Ligne 63 G
pistes cyclables J

72 route du Rhin - Illkirch E

=iutrs.unistra.fr
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